sevenbel

EFFECTIVE SOUND IMAGING

Technischer Vertrieb / Sales Manager (m/w)

Seven Bel macht Schall sichtbar

Seven Bel ist ein High-Tech-Unternehmen mit Sitz in Linz/Ober0sterreich. Unsere Sound-Scanner-Technologie
ermoglicht es erstmals, Messgerate zur Visualisierung von Schall vielen Anwendern zuganglich zu machen.
Schallereignisse werden dhnlich wie bei einer Warmebildkamera farblich auf einem Bild dargestellt und somit
sichtbar. Egal ob in der Produktentwicklung, bei Maschinen und Anlagen oder aber auch im Privatbereich —
storende Gerausche treten lberall und tagtaglich auf. Sound Scanner unterstiitzen unsere Kunden, diese einfach
und schnell zu lokalisieren und technisch hochwertige L6sungen umzusetzen.

lhre zukiinftigen Aufgaben

e Sie sind verantwortlich fir die Gewinnung von Neukunden im DACH-Raum und tragen entscheidend zur
Steigerung der Verkaufszahlen und der Expansion des Unternehmens bei.

e Gerne Uberzeugen Sie in Online- oder Vorort-Demonstrationen potentielle Kunden von unseren
akustischen Kameras.

e Sie klaren technische und kommerzielle Fragestellungen und betreuen eigenverantwortlich potentielle
Kunden von der Angebotslegung bis zum Vertragsabschluss.
e Sie schrecken nicht vor der Direktansprache neuer Kunden oder Handler zuriick.

e Sie sind sich der Wichtigkeit eines gut gefiihrten CRM-Systems (Hubspot) bewusst und pflegen dieses
dementsprechend.

Ihr Background

e Sie verfiigen liber mehrjahrige Erfahrung und nachweisbare Erfolge im Vertrieb von technisch
anspruchsvollen Produkten im Bereich Maschinenbau, Mechatronik, Elektrotechnik o.A.

e Sie sind versiert in der Anwendung verschiedenster Verkaufstechniken und lieben den Umgang mit
Menschen.

e  Sie sind verhandlungs- und prasentationssicher in Deutsch und Englisch.
e  Eigenmotivation, Uberzeugungskraft, Abschlussstérke und hohe Reisebereitschaft zeichnen Sie aus.

Was wir lhnen bieten

e  Ein attraktives Gehalt ab € 42.000 Fixum mit der Bereitschaft zur deutlichen Uberzahlung abhéngig von
Qualifikation und Erfahrung; zusétzlich erfolgsabhangige Provisionen
Die Moglichkeit von Home-Office mit flexiblen Arbeitszeiten und viel Gestaltungsspielraum
Die Chance, den Erfolg in einem High-Tech-Unternehmen maf3geblich zu beeinflussen

Wir freuen uns Uber lhre aussagekréftige Bewerbung per E-Mail an:
Seven Bel GmbH

Industriezeile 35, 4020 Linz

Tel: 0664/3822458, Web: www.sevenbel.com

E-Mail: hireme@sevenbel.com
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